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Best People. Best Jobs

Ihre Aufgaben:
Sie betreuen bestehende nationale und internationale Kunden im Bereich
Getriebe und Antriebstechnik.
Sie bauen neue Kundenbeziehungen auf und identifizieren zusätzliche
Marktpotenziale.
Sie analysieren technische Anforderungen und entwickeln gemeinsam mit
internen Fachbereichen passende kundenspezifische Lösungen.
Sie erstellen, verhandeln und verfolgen Angebote bis zum erfolgreichen
Auftrag.
Sie begleiten Projekte vom ersten Kundenkontakt bis zur Umsetzung.
Sie arbeiten eng mit Konstruktion, Technik und Produktion zusammen.
Sie repräsentieren das Unternehmen bei Kunden, auf Messen und bei
internationalen Geschäftsterminen.

Für ein mittelständisches Industrieunternehmen im Bereich Getriebe,
Antriebstechnik und technische Komponenten suchen wir einen technischen

Vertriebsmitarbeiter m/w/d. Das Unternehmen entwickelt und fertigt
hochwertige Lösungen für anspruchsvolle industrielle Anwendungen und

beliefert Kunden aus unterschiedlichen Branchen, unter anderem aus Industrie,
Maschinenbau, Energie, Mining, Luftfahrt und Motorsport.

Technischer Vertrieb (m/w/d)  



Best People. Best Jobs

Ihre Benefits:
Attraktives Gehalt, bestehend aus Fixum und variablem Anteil.
Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung.
Hybrides Arbeitszeitmodell.
Spannende internationale Kunden und Projekte.
Technisch anspruchsvolle Produkte mit hoher Relevanz in
unterschiedlichen Industrien.
Kurze Entscheidungswege in einem mittelständischen Umfeld.

Wenn Sie diese Chance nutzen möchtest, freuen wir uns auf Ihre
aussagefähigen Bewerbungsunterlagen mit Einkommensvorstellung und

frühestmöglicher Verfügbarkeit, die Sie bitte an Herrn Mirko Löffler
senden. Absolute Diskretion ist selbstverständlich.
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Ihr Profil:
Sie verfügen über eine abgeschlossene technische Ausbildung oder ein
technisches Studium, zum Beispiel als Techniker, Wirtschaftsingenieur
oder Maschinenbauingenieur.
Sie bringen Vertriebsaffinität mit und haben Freude am direkten
Kundenkontakt.
Erfahrung im Bereich Getriebe, Antriebstechnik, Maschinenbau oder
technischen Komponenten ist von Vorteil.
Sie verstehen technische Zusammenhänge und können komplexe
Sachverhalte klar erklären.
Sie kommunizieren sicher auf Deutsch und Englisch.
Weitere Fremdsprachen, zum Beispiel Spanisch, sind willkommen.
Sie treten verbindlich auf, verhandeln sicher und überzeugen durch klare
Kommunikation.
Internationale Reisen sehen Sie als Teil einer spannenden
Vertriebsaufgabe.
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